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Om LRS Insurance verder uit te bouwen, zijn we op zoek naar een account manager. Afhankelijk van 
jouw locatie, kan dit in ons kantoor te Geel, Brugge of Leuven. 

Ben je thuis in de wereld van verzekeringen & ondernemingen? Ben je sterk in het beheren van 
klantenrelaties en help je graag mensen op weg voor de verzekeringen die het best aansluiten bij hun 
situatie? Lees dan snel verder! 

JOUW ROL ALS ACCOUNT MANAGER 
 
Als accountmanager prospecteer je nieuwe klanten en beheer je een toegewezen 
verzekeringsportefeuille voor zowel BOAR- als levensverzekeringen. 

Jouw taken: 

• Je richt je op bestaande klanten van LRS Insurance om dit verder uit te bouwen en gaat actief 
op zoek naar nieuwe potentiële klanten 

• Je bent een echte ambassadeur van LRS Insurance en gaat onze oplossingen promoten in jouw 
regio. Je bent de commerciële schakel tussen klanten, ons klantenteam en 
verzekeringsmaatschappijen (je neemt bijvoorbeeld complexe dossiers over en stelt daarvoor de 
beste oplossing voor) 

• Je bent aanwezig op diverse netwerkevents en bouwt zo verder de klantenportefeuille uit. 

• Je bent een professionele gesprekspartner die goed luistert en die analyseert wat leeft bij 
ondernemingen en particulieren. Je denkt proactief mee en adviseert wat LRS Insurance voor 
hen kan betekenen. Je creëert en verstevigt een vertrouwensband met de klant. 

• Je staat in voor alle stappen van het commercieel traject: van regelen van afspraken tot het 
afsluiten van contracten. Je krijgt hierbij ondersteuning van het klantenteam. 

• Je werkt een accountplan voor jouw portefeuille uit en rapporteert aan de CEO. 
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HERKEN JE JEZELF HIERIN?  
• Je bent in het bezit van een bachelor-of masterdiploma en hebt een relevante werkervaring van 

minimum 3 jaar in verzekeringen. 

• Je voelt je thuis in de wereld van verzekeringen: je hebt een passie voor de kmo markt. 

• Je hebt commerciële flair en gaat ervoor. Overtuigen is jouw tweede natuur. 

• Je bent resultaatsgericht: je werkt graag met duidelijke en ambitieuze doelstellingen 

• Je slaagt erin om complexe situaties te analyseren en passende oplossingen voor te stellen. 

• Je bent een proactieve netwerker die een kick krijgt van binnenhalen van nieuwe klanten  

• Je bent enthousiast, positief en bent niet bang van een commerciële uitdaging 

• Je beheerst de Nederlandse taal en heeft een goede kennis van Frans 

WAT WE AANBIEDEN 
Een mooie verloning voor je werk 

Je krijgt een aantrekkelijk en competitief loonpakket, aangevuld met maaltijd- en ecocheques als een 
cafetariaplan. Een loonbonus hoort ook tot de mogelijkheden als de vooropgestelde doelstellingen 
bereikt worden. Jouw welzijn is onze prioriteit – je kan ook rekenen op een hospitalisatie- en 
groepsverzekering. 
Om je vlot te kunnen verplaatsen doorheen het land voorzien we een bedrijfswagen met tankkaart of 
laadpas. 

We hechten waarde aan jouw werk-privébalans. Daarom werk je met een uurrooster van 38 uur per 
week, waarbij ook telewerken tot de mogelijkheden behoort. Daarnaast geniet je van 32 vakantiedagen 
bij een voltijdse tewerkstelling. 

Een mooie loopbaan en voortdurende groei 
Mensen zijn het kloppende hart van onze organisatie. Daarom zetten we bij LRS Insurance sterk in op 
persoonlijke ontwikkeling. Zo krijg je de kans om je talenten te ontplooien, in een moderne en 
professionele werkomgeving door bijvoorbeeld e-learnings en georganiseerde opleidingen. 
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LRS INSURANCE 
Wie zijn wij? 

Risico’s nemen maakt deel uit van het leven. Of het nu gaat om het uitbouwen van een zaak of het 
beschermen van wat belangrijk is iemands privéleven, LRS Insurance biedt verzekeringsoplossingen aan 
professionelen en particulieren. We bieden klanten een brede waaier aan oplossingen op maat aan om 
hen te beschermen tegen allerhande risico’s. Ons doel – zorgen dat klanten zich kunnen focussen op wat 
echt belangrijk is, of het nu hun zaak of privéleven is. 

Werken bij LRS Insurance 
Bij LRS Insurance geloven we dat mensen het verschil maken. Daarom zorgen we voor een 
werkomgeving waarin je je gewaardeerd, gesteund en betrokken voelt. We werken met zorg aan 
kwalitatieve en efficiënte oplossingen, steeds met een persoonlijke aanpak die onze collega’s, klanten en 
partners verbindt.  

We zetten ons in voor een werkplek waar jij je goed voelt, waar jouw welzijn telt en waar je de ruimte 
krijgt om te groeien. Zin om deel uit te maken van een enthousiast team dat elke dag klaarstaat voor 
meer dan 50.000 klanten? Contacteer ons via paul.liekens@lrsinsurance.be of 
Sabrina.veiders@lrsinsurance.be  

Meer informatie over LRS Insurance? Bezoek gerust onze website lrsinsurance.be.
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